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LIDERAZGO Y EQUIPQOS

GESTION DE LA FUERZA DE
VENTAS, PERSUASION Y
STORYTELLING

En este programa aprenderas a crear y a
manejar equipos de trabajo que aumenten
significativamente las ventas de tu organizacion.

También, aprenderas a aplicar estrategias
y técnicas para persuadir e influenciar a los
tomadores de decision, siendo capaz de
incrementar el impacto de sus mensajes e inspirar
alos equipos de trabajo.

CURSOS

Gestion de la fuerza de ventas

(Curso impartido por Tecnoldgico de Monterrey)

Elarte de la persuasiony el storytelling

(Curso impartido por BCN Executive)

PRECIO:

& = $290.000.CLP

CONTENIDOS:

Introduccion: identificacion de tipos de clientes.

Reclutamiento y seleccion de la fuerza de ventas.

Entorno y motivacion del area de ventas.

Trabajo en equipo y sinergia para el servicio.
Creatividad e innovacion disruptiva.
Aprendiendo a convencer.

El arte de persuadir.

Persuasiony liderazgo.

Storytelling: las historias convencen mas que los
datos.

Construyendo tu storytelling.
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